
   
 
 
 
 
 
Переезжающие в южные регионы РФ 
 
Портрет покупателя, мотивы и барьеры при приобретении 
недвижимости 

Перспективные сегменты 
клиентов 

г. Сочи 2019 



ВИДЕОМАРКЕТИНГ В НЕДВИЖИМОСТИ: 

КАКИЕ РОЛИКИ РЕАЛЬНО ПРИНОСЯТ КЛИЕНТОВ? 

ОШИБКИ И ОТКРЫТИЯ НА ПРИМЕРЕ КАНАЛА СТРОИМ НАДЕЖНО И 

ПРАВИЛЬНО 

Куда едут? 



 

                                           

 

• Покупка на будущее  40% 

 

• Активный переезд     40% 

 

• Жилье, чтобы закрепиться  20% 

     (новые местные) 

 

 

Как покупают? 



  
 
•  Портреты-  lifestyle- образ жизни 
• Потребности ко всему - регион, район,     

дом/квартира 
•  Мотивы/инсайты - настоящее зачем 
•  Барьеры – что может остановить 

Что важно учесть? 



 

  

  Как именно ищут? 

                  Какую работу делают?  
 

Какой путь 
потребителя 



 

Портреты целевых клиентов 

«Отдыхающие» 
пенсионеры 

«Состоявшиеся»  
обыватели 

«Стремящиеся»  
обыватели 

 27-39л 

40-55л 

56-67л 

Станицы, малые курорты 

  Краснодар и пригород, 
  Сочи, города края 

  Краснодар,  
  Новороссийск, 
  Сочи 

Обыватели 



Среда обитания обывателей 



Среда обитания обывателей 

Среда обитания обывателей 



 
 
 

 
 Портреты целевых клиентов недвижимости 

 

Независимые и 
карьеристы  

 
39 -60 л  

 
Сочи, побережье 

Живущие в 
удовольствие 

  
25-37л 

 
 
Краснодар, Сочи, 
города края 

Новаторы/Ценители 



Среда обитания новаторов 



 

Среда обитания ценителей 



 

ЮЖАНИЯДОМ.РФ 





Стратегический маркетинг  
в недвижимости 
 
 
Покупка, продажа готового и арендного  
бизнеса на юге России 
 

Г. Краснодар,  ул. Московская, 48 
 
+7(913) 127-54-34 
                 
Umotek.ru 
street-hunter.ru 

/уличный охотник за активами 

Дмитрий Кобец 

vs  /kobetsdmitriy 

Рад буду помочь! 


